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1、快团团是什么？

快团团是拼多多旗下的一款发布团购、线上统计订单与收款的工具。没有入驻

费用，可以一键开团，可高效利用私域流量，开团之后可以在朋友圈与微信群内一

键转发传播分享，用来收获订单，赚取佣金。没有门槛的，可以轻松入手的一款团

购工具。

2、快团团需要收费吗？

快团团小程序所有功能 完全免费 提供给团长使用，顾客在使用快团团做支付

时，微信官方会收取0.6%的服务费，快团团官方会补贴给团长0.3%的手续费，也

就是团长们实际上支付费用为千分之三。除此之外是没有其他成本支出的。

3、快团团怎么开团？

进入快团团小程序-点击【一键开团】-【创建普通团购】 即可开团。

除了普通团购以外，一键开团页面上还有【直播团购】【抽奖团购】等特色开

团功能。

团长们可以按需选择自己需要的开团途径。

4、快团团上开团成交后钱什么时候提现？
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如果你是开团团长，自己私域社群卖货的，买家支付钱会立即到您的快团团账

户，您随时可进行提现。

如果你是帮卖团长，需要看你的开团团长设置的帮卖结款方式：

如果是【实时结款】，则每卖出一单都可以到账一笔的佣金。

如果开团团长设置的为【手动发放】时，则需要开团团长手动确认订单后才结

算佣金。

5、快团团上怎么发货？

开团时有选择物流方式：快递发送 或者 顾客自提。

顾客自提的自提点订单 ：打印小票后，一对一通知或者后台发送消息推送通知

客户自提。

快递发送的订单：导出订单后通知快递员上门收件，然后回传快递单号到后台

上即可。

6、快团团上退款很难操作吗？

快团团上的订单管理上是有退款功能的，正常售后是可以申请退款的。

但有些产品是帮卖团长帮卖的别人的，售后处理步骤就相对比较繁琐。如：团

长a设置了「团长帮卖」功能，帮卖团长b的顾客下了单并申请退款，此时需要帮卖

团长b、团长a分别操作退款，顾客才能收到退款。

7、快团团上的帮卖是怎样的？

帮卖团长自己本身没有货品，靠申请帮卖大团长的团购活动来赚取佣金或者差

价。

帮卖的意思是：开团团长邀请其他团长进行帮忙卖货。

帮卖又分两种形式：复制帮卖和分享帮卖。

复制帮卖的团长可以按佣金结算，也可以自由定价来赚取差价的形式卖货。

分享帮卖只能通过佣金形式赚钱，且不能修改团购链接。



8、申请了很多大团长的帮卖，为什么总是通不过、没人理呢？

供货的大团长都希望先确认帮卖团长的身份和卖货能力，所以会开启帮卖团长

审核，有一些大团长对帮卖审核申请是否通过设置了一些条件，所以你需要对接他

们的售前客服或社群运营的人，才能知道他们家审核帮卖团长的实际条件是什么。

帮卖首先需要建立起人与人之间的链接，才能正常推进来卖货赚钱。

9、帮卖团长怎么找货，怎么知道商品佣金高不高呢？

每个进入私域社群卖货的人都有一定的社群基础，但对找货这块不是都擅长

的。所以卖什么货对小白来说是个难点。

一开始大家都会找头部大团长去申请帮卖他们的货，因为他们规模大，说明他

们已经有比较成熟的找货经验了，给大团长供货的供应商相对来说要优质一些。基

于这个思维，大家都在疯狂的找大团长申请帮卖。

其次，官方现在也开了一些官方团，可以给到大家帮卖权限，可以根据自己的

人脉关系，找到能给你供货的人或者公司。

帮卖上的佣金高低与否，没有一个判断标准，只能凭借自己的社群推广经验或

者之前收集到的一些信息和同类产品来进行判断。

但商品的佣金是否高也可以和同样做帮卖的其他团长进行交流，要对比某个单

品佣金是否给的足够高，可以在一定程度上参考淘宝客推广商品库里面产品的佣金

比例。

10、快团团除了在微信里面卖货，还可以去别的地方卖吗？

当下快团团只有一个社群卖货小程序的应用载体，开团信息只有分享到社群或

者朋友圈，开团后的活动分享是通过生成图片的形式，扫描图片中的二维码下单。

因为是图片形式，所以放到其他的流量媒体渠道上也是可以。

消费者通过微信扫一扫也可以购买本产品，实际上是在别的渠道展现，最终用

微信里面完成交易。

11、帮一个团长卖了几个月的货了，有没有额外福利？

卖货上下游建立起的是一种彼此信任、彼此关照的合作关系，找上游大团长要

单独的福利是合理的。



快团团上有一些功能是支持单独给福利或者优惠的。

比如单独发一个福袋团购活动，只有核心帮卖团长可以下单；

比如设置专享团长佣金，给之前帮卖卖货数据好的人单独的额外佣金补贴。

12、有什么地方可以系统性的学习快团团吗？

快团团小程序上有一个团团学堂，里面提供了快团团新功能告知、团长必修

课、社群营销课程、基础功能教程等内容，系统的介绍了快团团如何操作，同时官

方的快团团服务还会把这些内容文章化，来方便大家理解。

13、什么类型的人在快团团上很赚钱？

做到了头部团长级别，官方给过扶持的都是非常赚钱的，现在能打上明星团长

这个标签的都是吃到红利的。当下能深耕供应链，能够提供比较好的货品的人在快

团团上是比较吃香的。

总的来说，要卖货，卖好货，彼此信任才是最重要的。做好服务，努力提升自

己的知名度，赚钱就水到渠成了。

14、快团团的货源都哪里来的呢？

货品有来自工厂/品牌方仓库的，也有一些仿冒品，A货供应商，还有经销商，

渠道商等。

所以快团团上的货源基本覆盖了所有想在网络上做销售的卖家，只是找到符合

你需要的货源需要花一些时间精力以及打通一定的人脉资源关系。

15、想做大团长该如何招募帮卖团长呢？

其实官方没有明确定位谁是大团长，谁是小团长，团长大小是根据卖货数据来

衡量的，小团长如果有独特的货品优势或者超强人格魅力，同样也可以吸引到帮卖

团长，核心还是私域社群，建立起可靠的人际关系和彼此信任度后就可以相互帮卖

产品了。

招募帮卖团长的方式有很多，微商招募代理；代购招募合伙人；淘客招募代理

等等都可以用到招募帮卖团长上来。



短期内帮卖团长是被品吸引过来得多，长期看的就是被供货团长/开团团长的服

务能力和人品。

16、有人说被快团团骗了是怎么回事呢？

可能是以下两种只交易无服务的被骗场景：

1、帮卖团长卖了货，你付款后，供货团长那边收到款后跑路了没有和帮卖团

长交流，然后这个钱帮卖团长那边又不想自己亏损来退给你，货一直没发，钱回不

来，钱货两空。

2、 因为快团团上的审核机制非常简单，有一部分卖虚拟产品的团长，投机取

巧来骗钱，有些低价虚拟产品诱惑力太大，不需要帮卖申请，也有人帮忙分享，结

果导致下单后一直没有服务到账，并且找不到负责人。关于钱物两空找不到谁来负

责的这种情况，金额比较少的可以联系快团团在线客服沟通，金额比较大的建议报

警。

17、快团团相比其他团购工具有什么独特的优势？

1、功能更新快，真正从从业者（供货团长，开团团长，帮卖团长，团员消费

者）角度出发设计功能并考虑功能的实用性。

2、非常熟悉微信场景，对微信上各类生意的逻辑熟门熟路，能更好的做出符

合团长需要的功能。

3、有资金和运营上的扶持，在一切向钱看的当下，快团团对优秀的从业者不

仅有资金上的普惠扶持，还有一对一运营上的扶持政策。

18、网上一些关于快团团的话题和内容挺乱的，你怎么看？

乱、不规范等这种评价去形容一个新兴事物的话，说明他处于快速发展期，很

多互联网平台都是这样过来的。

当下，“乱”对于新入场的从业者来说恰恰是机会，既是好的时间点，也是发

挥价值的最佳窗口期。等所有的都规范好了，那么你的天花板会变的非常低，你只

能做其中某个固定的角色了，要么之前你想到的赚钱的点行不通，要么已经被别人

捷足先登了。

19、快团团到底是私域流量还是公域流量？



从快团团这个工具来说，对接的是私域流量社群，服务的也是想做私域的社群

经营者。

但快团团官方的运营和产品为了扶持标杆案例和打造优秀团长故事，会给一些

优秀的从业者推送非私域资源，后续的流量分发和货品供应官方都会扮演一定的角

色，但这些流量和货品对接应该会偏运营端而非产品端，所以不是公域流量的意

思。

20、现在进入快团团还好赚钱吗，什么样的人适合做快团团呢？

选择一条赛道应该多方面思考后再做决策，就当下的快团团来说，对做过社群

营销或想通过微信做兼职的人来说还是一个好的选择。

快团团打通了很多资源，提升了效率，能很快找到自己的定位。

好赚钱和赚好钱其实又要分开来看，好赚钱的意思是赚钱这件事不那么难；赚

好钱的意思是这个钱赚的很轻松。做过社群的人都知道，社群运营是一件特别繁琐

且容易累的事情。

当下淘宝店主和有深度供应链的人是非常容易把快团团做起来的；其他的微

商、淘客、代购、社群团购等类似有社群运营经验的人也在深入了解快团团的逻

辑。

21、有没有一些好的圈子，可以快速了解快团团相关信息的？

付费圈子可能都不太符合新手小白需要，传统的搜索公众号文章+知乎文章，

比较能看到当下讨论的热点信息。

22、快团团接下来的发展重点是服务供应链还是服务团长呢？

快团团现在的售后问题是一个很大的问题，所以需要做一下优化和规则升级。

供货商这块入驻的工厂，供应链，品牌方不多，需要一定的扶持和培养。

团长端已经有百万级别的从业者了，正常维护即可，后续还会有更多的人涌入

进来。

不用太在乎官方重点发展和服务谁，行业的走向，尤其是工具型的产品，有时

候并不会完全按照官方定的基调走，而是百万千万从业者自己选的方向，谁跑通了

赚到钱了，就会吸引同类的人疯狂的加入。



23、在快团团赚钱有哪些方法？

帮卖赚钱：做帮卖团长，复制帮卖别人的产品，转发社群赚佣金和差价；

自己开团自己开团，卖自己的产品，直接赚差价利润；

拉新赚钱：分享拉新团长的链接或者二维码，更多人通过你成为团长并且完成

对应的任务，你可以获得拉新奖励；

分享帮卖：分享团长的帮卖链接，有人通过你的链接成为他的帮卖团长，产生

的销售额你可以获得对应的奖励。

24、怎么样可以被官方推荐，成为明星团长？

目前的政策是，团员至少3000以上，月销售额在30万以上，并且和官方有联

系，进入官方的孵化池子，才有可能成为明星团长。

成为明星团长之后，可以进入官方的帮卖群，给到一天时间自我介绍和官方推

荐，可以快速增加一大批帮卖团长。相当于官方免费给你导人。

25、二级帮卖这个功能对行业有什么大的影响吗？

之前做过代理模式的人担心官方参与过多会把他的私域变成公域流量池的帮卖

团长，所以微商，代购，代理淘客等从业者不太考虑转型做快团团。

二级帮卖功能上线后如果被广泛应用和普及的话，应该对这几个行业的从业者

有撬动的作用，会涌入一批新的帮卖团长，成交金额上，大盘有可能会有倍数级别

的增长。

26、怎么样成为供货团长？

供货团长自己发布团购的链接是都需要自己有货、发货吗？肯定不是的！

有些团长是做工厂、品牌方、供应链等转型过来的，他们有自营产品可以发

布，这也是为什么他们有自己的仓库的原因。

还有更多的团长的产品是对接供应商，供应商承担发货，俗称一件发货，顾名

思义只有一单也发货，供货团长就不用自己囤货发货。他们会有人专门去对接各种

供应商，选品，谈供货价，确定上架销售时间等。



所以要成为供货团长，需要自己去对接供应商。找货的渠道：货源平台，还有

各种供应链（团购供应链等），各种社群。

27、团长要做大，做的持久，最核的点是什么？

要做大，做的持久，是要把顾客当成朋友！

把顾客当成朋友，就不能卖质量有问题的产品，对于产品质量要严格把关，严

格选品。如果卖的产品经常出问题，顾客流失是必然的。

把顾客当朋友，就要去用心服务，做好售后的各种工作，不能只追求销售额，

只做低价垃圾产品。

其实核心点总结一下，就是做好服务，选好产品，提供价值！

28、每天发多少品？

不建议新手团长每天发太多的品，每天七八个或者十几个，这样都太多了，有

三个原因：

1、你发了太多，每个团品研究的不透，不知道每个品优缺点，没办法做更好

的推荐。

2、发太多品，但是没有转化率，反而浪费时间。

3、这是最重要的一点，发太多客户印象不好，就像一个早些年的微商一样，

只会在朋友圈里面发广告 。

有些朋友说我每天发很多品的，但也会有出单的，如果你的用户足够的多，你

每天发品肯定会有出单，但长期来说，你这个单量会慢慢越来越少。

正确的方法是每天控制发品的数量，刚开始每天发1到3个品或者只发1个品，

把每个品研究透，有自己使用的心得，自己多做一些场景的预热，多做这些沟通交

流，一个品很容易在群里面卖火。

要让你的用户觉得你的每一个品都是精挑细选，你越是专业，越是细致用心，

你在用户心中的定位才会越来越清晰牢固。

29、做帮卖赚钱吗？



其实做帮卖是很赚钱的，做副业一个月3、5千都很正常的。帮卖只负责卖货就

可以，不用选品也不用负责发货，售后这些。

所以这些对新手来说是最适合上路的一种方式，不要考虑太多太先把帮卖做

好。

30、关于帮卖选品问题？

首先，找靠谱的团长帮卖，团长有些是有帮卖口碑数据的，这数据面会显示，

发货速度、评价还有售后速度，这三方面的数据都可以参考。

其次就是每帮卖一个品，都要把整个品的详情页文案都看一遍，如果更细致的

一点的话，可以去其他电商平台搜一下，看一下这个产品的整体的评价是怎么样

的，哪些地方是容易出现售后的地方。自己做到心里有数。

第三个就是有些品，完全可以自己先买过来试用，如果自己觉得可以的话，再

帮卖，这是最好的一种方式。

为什么建议大家前期专注于一个类目来帮卖？因为你长期卖一个类目的话，你

对这个类目里面的商品就有更深入的研究，你才能找到好的品，你也才能更好的推

荐，团员会相信你的专业的眼光。

有时候并不是我们没有找到好的团长，或者我没有选好品，很多时候也需要供

应链更好的服务的，有些产品他一部分发的是非常优秀的货，一部分货的是非常劣

质的货，还有些是优质的和劣质的混在一起发货，各种都有，大团长也会被供应链

坑。

所以对那些非常认真做帮卖的团长来说，选品要非常细心，选品是一个长期的

活儿，要慢慢学习积累经验。

呱呱爆品介绍

呱呱爆品是首款快团选品数据工具，集数据服务、资源对接为一体 的快团数据

选品工具，截至目前已经累计服务超过10万名团长，支持提供【快团团爆品榜

单】、【快团团长资源库】、【爆品数据分析】、【资源对接合作】等服务，快团

找团长，找爆品，找合作，就用呱呱爆品！

↓点击体验呱呱爆品↓


